
MICROSOFT AZURE
EINE OFFENE UND FLEXIBLE 
CLOUD-PLATTFORM 

Was ist eigentlich Microsoft Azure, und was kann damit gemacht werden?
Microsoft Azure ist eine offene und flexible Cloud-Plattform zur schnellen Erstellung, 
Bereitstellung und Verwaltung von Lösungen in einem globalen Netzwerk mit von  
Microsoft verwalteten Rechenzentren. Schlüsselszenarien für Azure sind:

➜ Datensicherung in der Cloud
Einfache, skalierbare Datensicherung in der Cloud
• Verschiedene Anwendungsmöglichkeiten: Dateiserver, SharePoint, SQL Server, Exchange
• Verschlüsselte Sicherungen, georedundante Rechenzentren auf der ganzen Welt
• Schnelle, problemlose und bedarfsgerechte Bereitstellung von zusätzlichem Speicher für 

Ihre Kunden 

➜ Anwendungsbereitstellung auf virtuellen Computern
Schnelle Bereitstellung von Kundenanwendungen in der Cloud mit Microsoft Azure
• Senkung von Infrastrukturkosten und Entlastung bei der IT-Verwaltung
• Bereitstellung von Microsoft Workloads (SharePoint Server, SQL Server, 

Domänencontroller) und Geschäftsanwendungen von Drittanbietern

➜ Websitehosting
Erweiterung des Geschäfts durch Unterstützung der Kunden beim Umzug ihrer Websites in 
die Cloud mit Microsoft Azure
• Schnelle Websiteerstellung, -bereitstellung und -verwaltung im Rahmen 

einer offenen und flexiblen Cloud-Plattform
• Beruhigendes Gefühl dank Hosting in einem globalen Netzwerk mit von 

Microsoft verwalteten Rechenzentren

Welche Cloud-Dienste umfasst Microsoft Azure?
Windows Azure ist ein Oberbegriff, der sich in verschiedene Teile aufteilt. Grob lassen sich 
Cloud-Dienste und somit auch Windows Azure in folgende drei Bereiche aufgliedern:
• IaaS:  Infrastructure as a Service
• PaaS:  Platform as a Service
• SaaS:  Software as a Service

Weitere Infos zu den einzelnen Diensten finden Sie direkt auf der Seite 
http://azure.microsoft.com/en-us/services/

Azure in Open Volume Licensing verfügbar:
• Seit August 2014 sind Open-Azure-Artikel in der Microsoft Volumen-Preisliste verfügbar.
• Azure in Open ist in Form eines Guthabens, das 12 Monate gültig ist, verfügbar. Hiermit 

werden die Azure-Dienste «konsumiert».
• Alle Commercial-, Academic- und die meisten Regierungsorganisationen in Ländern, wo 

Open-Volumenlizenzen-Programme und Azure verfügbar sind, können Azure in Open kaufen.
• Kunden kaufen Azure in Open über ALSO Schweiz AG in Form eines Online-Service-Akti-

vierungs(SOA)-Keys. Mit diesem Key wird ein Guthaben dem Kundenkonto gutschrieben.

Mit ALSO und Microsoft mittels SureStep-Programm: verkaufen leicht gemacht!
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SureStep richtet sich vor allem an Partner, die bisher kaum oder wenig Erfahrung mit 
Projekten im Umfeld von Online Services haben. Ab zwei interessierten Kunden können 
Partner das SureStep-Paket für ihren erfolgreichen Geschäftsstart in die Cloud in An-
spruch nehmen: mit individueller Betreuung, Vermarktungsmaterialien, Trainings und 
Webinaren rund um Office 365 oder Microsoft Azure. Dieses fantastische Programm gilt 
noch bis zum 30. Mai 2015 – prüfen Sie die Details, es lohnt sich.

➜ Unterstützung durch Microsoft und ALSO

• Persönliche Betreuung durch einen Tele Business Development Manager
• Sales Unterstützung bei der Neukundengewinnung 
• Training Spezifische Lizenz-, Vertriebs- und technische Trainings zu Office 365 und 

Microsoft Azure
• Marketing Unterstützung bei der Nutzung von Incentives und Promotionen; 

Nutzung von Marketing Kits, Telesales-Leitfaden, E-Mail- und Präsentations-Vorlagen 
• Licensing Beratung und Support 
• DealClinic Technischer Support bei Fragen 
• Spezial-Angebot ALSO: 5 % Rabatt bei der Erstbestellung von Office 365 

innerhalb des SureStep-Programms
• Pre-Sales Support Persönlicher Vor-Ort-Pre-Sales-Support bei 2 Deals über 50 Seats 
• Trainingsvoucher Trainingsvoucher im Wert von CHF 200.– für ein Cloud Training bei 

ALSO Schweiz AG 
• Preisausschreiben Nehmen Sie am Programm teil und gewinnen Sie attraktive Preise 

http://aka.ms/CloudSureStep-ch

Unterstützt werden Sie bei ALSO für die D-CH durch Frédéric Chardon, E-Mail:
a-frchar@microsoft.com 
Unterstützt werden Sie bei ALSO für die F-CH durch David Erler, E-Mail:
david.erler@also.com
Detaillierte Informationen finden Sie ebenfalls unter:
http://microsoft.also.ch/news/aktuelles/detail/183-surestep-programm-fuer-partner/

Ursy Vetterli
Sales Consultant
ursy.vetterli@also.com

Weitere Informationen finden Sie unter www.microsoft.also.ch
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